DEVENTA

LOS RESULTADOS QUE BUSCAS

Con este curso reconocerds la importancia de
efectuar procesos de negociacién efectivos para
lograr incrementar tus ventas, planificar el
proceso y desarrollar estrategias y habilidades

para la negociacién. * -

Aprende a establecer objetivos firmes 'y O oo O.
abordarlos con éxito dentro de tu negocio para 3

desarrollar todo tu potencial con las

herramientas y metodologias que aprenderds.

iIBONIFICABLE!

C on .I. en i d fo) d e | CUrso *Consultar condiciones de bonificacién para empresas

: - . ., 2
. 3QU6 €S una negociacion¢ "2 de marzo

16 horas

) Martes y jueves,
. El negociador. de 16:00 a 20:00h

. Factores de la negociacién.

. Credibilidad y confianza.

. Punto de partida de la negociacién. Ruano Formacion

Carretera Sierra Alhamilla 98, Almeria

. Mapas de negociacién.

. ZOPA y MAAN. e Diploma acreditativo al

terminar el curso

. Estrategias negociadoras.

. Habitos negociadores. Ensefanza privada
no oficial

0. Roll play.
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